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Die iIBOLT Starter Edition fuir salesforce.com

Background

Mehr und mehr Unternehmen entscheiden sich fiir Software-as-a-
Service Losungen. Der wesentliche Grund hierfur ist die unmittel-
bare und kostenguinstige Umsetzung der sonst so langwierigen
und teuren on-premise Deployments.

Salesforce.com ist definitiv das beste Beispiel, fur das Bereit-
stellen einer umfassenden CRM, Service und Collaboration Platt-
form OHNE on-premise Installationen und OHNE groBe Vorab-
Investments fir den Kauf von Lizenzen.

Integration ist Pflicht

Egal ob groB oder klein, jedes Unternehmen hat mehr als nur
CRM in seinem Anwendungsportfolio. Dieses reicht von Email
und Kalender Lésungen, bis hin zum eigenentwickelten,
individuellen ERP-System.

Sehr viele Unternehmen haben die Signifikanz und die Vorteile
der Integration von verschiedenen Geschaftsanwendungen
erkannt, mit der sie eine Vereinheitlichung der IT Landschaft
schaffen und ihre Geschaftsprozesse beschleunigen und adaquat
verwalten. On-Demand, auf Software-as-a-Service basierende
Losungen sind dabei keine Ausnahme sondern vermehrt die
Regel.

Die Tatsache, dass Losungen wie salesforce.com Cloud basiert
sind, schreckt Unternehmen haufig davon ab, diese zu
integrieren oder halt sie sogar komplett davon ab, Cloud-
basierte Lésungen zu verwenden. Einer der Grinde warum
Unternehmen sich vor einer Cloud-basierten Integration scheuen,
sind die zu erwartenden Kosten, wenn sie eine
Integrationsplattform mit in ihr Softwareportfolio aufnehmen.
Diese Betrachtungsweise findet man nicht nur bei kleinen und
mittelstandischen Unternehmen vor, sondern auch bei groBen
Firmen, die gerade erst angefangen haben salesforce.com in
einem Pilotprojekt zu nutzen bzw. zu evaluieren.

Die gute Nachricht ist jedoch, dass durch die iBOLT Starter
Edition fur salesforce.com, diese Bedenken vollstandig beseitigt
werden.

Do it Once. Do it Right.



salesforce.com Integration — einfach und
bezahlbar

» Magic Software hat die Herausforderungen, mit welchen sich
Firmen befassen mussen, wenn sie sich an Integrationsprojekte
wagen, erkannt und dies besonders in den Bereichen Kom-
plexitat und Kosten. So gibt es die mehrfach ausgezeichnete
und hochproduktive Integrationsplattform iBOLT nun auch als
Starter Edition, die extrem preiswert ist und salesforce.com
Accounts bis zu einer Anzahl von 50 aktivierten salesforce.com
Nutzern unterstitzt und dies mit vollem Funktionsinhalt der
reguldren Version.

e Kleinere und mittelstandische Unternehmen, mit einer gering-
eren Zahl von salesforce.com Usern, kdnnen nun fur die Inte-
gration in ihre bestehende Applikations-Infrastruktur genauso
wie Enterprise Unternehmen, sofort eine maBgeschneiderte
Integrationslésung nutzen und dies zu sehr Uberschaubaren
Kosten.

« Die iBOLT Starter Edition fur salesforce.com ist neben dem On-
Premise Modell, auch im Subskriptions-Lizenzmodell erhaltlich.

e Beide iBOLT Preismodelle, als Subskription oder per Lizenz-
kauf, sind klar definiert und ohne versteckte Kosten. Jedes
Integrationsprojekt kann so flexibel nach oben oder unten
skaliert werden.

Uber Magic Software Enterprises

iBOLT nicht nur fiir CRM

« Die iBOLT Starter Edition fur salesforce.com integriert neben
dem Salesforce CRM, auch jede andere Force.com Anwendung
oder Chatter mit beliebigen Drittsystemen.

» Mit einer hochproduktiven und preisglnstigen Integrations-
plattform wie iBOLT, kénnen Unternehmen jeder GréBe, sehr
einfach die Integrationsanforderungen von salesforce.com mit
anderen On- und Off Premise Losungen ohne Risiko und mit
minimalen Kosten realisieren.

Vollstindige Integrationsplattform

* Die einzige Einschrankung dieser Starter Edition ist die Anzahl
der sich im Einsatz befindlichen salesforce.com Lizenzen.
Ansonsten, stehen alle Funktionen, Fahigkeiten, Kompo-
nenten und Utilities der iBOLT Plattform zur Verflgung.
Innerhalb der Limitierung von bis zu 50 salesforce.com
Nutzern kénnen Sie alle Funktionen und Services von iBOLT
verwenden, um Anwendungen von Drittanbietern einzubinden.

e Auch ein spaterer Upgrade auf die regulare Version ist
einfachst und ohne technischen Eingriff moglich. iBOLT wachst
mit und ist beliebig skalierbar.

Magic Softwares preisgekronte Integrationslésung wird von Kunden rund um die Welt genutzt. Die Technologie erlaubt es Unternehmen, Business-
Lésungen Uber heterogene Umgebungen hinweg zu integrieren. Sie versorgt die Organisation mit unternehmenskritischen Informationen, die sie aus den
existierenden Applikationen tUbernimmt, die auf praktisch jeder Datenbank oder Plattform basieren kénnen. Magic Software unterhalt Partnerschaften

mit Salesforce.com, SAP, IBM, Oracle und hunderten von ISVs weltweit.
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